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◆◇◆有限会社アズモード プロデュース　中小企業IT活用塾◆◇◆ 

Adachi-IT-Project　桜水会　提案書 

No.

040830
関係者各位 

同窓会のネットワーク最大限に活かす。 

学生時代の人脈は意外と 
狭い範囲に限られる 

●高校例 

見えない人脈の拡がり【水平方向】 

見えない人脈の拡がり【垂直方向】 

提案骨子 

学生時代は人脈ネットワークのボトルネック 
良質な相互依存の構築でWin=Win=Win(トリプルウィン)構造の構築 
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同学年でも交際範囲は限られるのに、 
上級生・下級生となるとクラブや 
サークルなどの繋がりがせいぜい。 

実際の同窓会ネットワークは 
自分が在籍していた期間以外も 
拡がっている。 

同級生でも卒業後の進路により、永遠に 
交わらない道を歩くことがある。 
以前は、「クラス会」の娯楽度が高かったが 
現代では他の娯楽が溢れかえり、 
その魅力も拠り所の根拠も薄くなった。 

高校生 

進学 就職 

卒業後疎遠になるケースが多いが、 
組み合わせにより新しい価値が 
産み出される可能性が考えられる。 

現場一筋の 
技術者 

大学院出の 
研究者 

新商品 理論 

技術 

ボトルネック 
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ホームページ・メールなどのIT技術を活用してライブな 
ネットワークを作り出す。 

見えない人脈の垂直方向と水平方向を組み合わせるにはホームページが最適。 
また、能動的なアクセスを産み出す為にメールマガジン、地域紙を使ったPR活動が必要。 
このネットワークを相互利益に結びつけ、良質な相互依存関係を構築する。 

活用法 

良質な相互依存例：自動車販売会社経営OBの場合 

 

自動車販売業者にとっては母校生全てが見込み客となることにより集客コストが下がる。 
そして集客コストが下がる分を同窓生へ還元し、格安にて販売する。 
卒業後のオマケ、又、在校生と卒業生の卒業生と学校の結びつきが強くなる。 

・集客コストの低下 
・販売機会の増加 

・同窓生特典価格での購入 
・在校生にとっては実体経済との 
　接点ができる 

・愛校心、愛着が深まる。 
・他校との差別化 
・卒業生の生涯学習の機会提供など 
　新たな教育機会が考えられる。 

＝＞販売者Win 
＝＞消費者Win 
＝＞母校　Win

消費者(OB・在校生・関係者)

ホームページ管理運営はOBが営む企業に主幹事として依頼する。 
その運営補助として、在校生の社会参加（インターン）という形も考えられる。 
また、インターネットの世界では距離や場所、時間は関係ないので、 
運営に関してはバーチャル会議（専用掲示板など）も可能。 
ネットワーク上には、在校生の各種大会の活躍状況や、学校行事等も 
掲載することにより、卒業後も卒業生は学校との繋がりを感じ続け、 
卒業が終わりではなく、母校をプラットホームとした地域ネットワークが 
完成する。 

母校 

販売者 
（OB） 

IT 
ホームページ・メルマガ 

Win 
 

Win 
 

全てが勝てるビジネス・社会環境は21世紀の新たな可能性 
誰かが犠牲になるのでもなく、誰かだけが得をするのでもない形態は 
まさしく、足立西高校というリベラルな土壌に最適と考える。 

Win 
 

Adachi-IT-Project　桜水会　提案書 040830
関係者各位 
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ホームページの企画・運営を在校生の授業（インターン）にする 

見えない人脈の垂直方向と水平方向を組み合わせるにはホームページが最適。 
また、能動的なアクセスを産み出す為にメールマガジン、地域紙を使ったPR活動が必要。 
このネットワークを相互利益に結びつけ、良質な相互依存関係を構築する。 

インターン運用例 

ホームページの技術でなく、ホームページに何を望んでいるかを 
教え、実際の社会を経験させる。 

ポイント 

専門学校で技術を学んでも実践では使えない。 
それより「社会」を体験する方が、その後の学習の深みが期待できる。 

理由 

Adachi-IT-Project　桜水会　提案書 040830
関係者各位 

在校生とのコラボレートした場合の利点 

ホームページの掲載内容例 

※あくまでサンプルです。 
※権限移譲・集約をしないとホームページのようなスピードの速いものの運営は不可能です。 
　まずは初めて見てから振り返るぐらいが丁度良いのでは？と考えます。 
※その上でこんなページが欲しい！や、リクエストがあれば否定しない方向で積み上げていく 
　のが理想的です。否定するのは誰でも出来ますから。 

□桜水会のあらまし（概要・組織等々の定番もの） 

□西高最新情報（地区大会・イベント情報） 

□企画もの（今月の舎人新線→完成まで毎月更新） 

□伝説のOB（卒業後メジャーになった人に突撃取材） 

□OB名鑑（巨大な卒業アルバム） 

□Nishi-ko-Town（OBによるショッピングタウン） 

　→店舗に協力させて、プレゼント企画をやっても可。 

私（宮脇）は現役でやっていますので、その実践ノウハウを教えることが出来ます。 

また、そのたび毎に必要な技術・ノウハウが発生すれば得意分野のOBに協力を呼びかけ解決。 

※実社会にでる前に超最先端の技術を学んでも、卒業する頃には技術進歩により陳腐な技術になっている。 


